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52 Hafta En Yüksek

52 Hafta En Düşük

50 Günlük Fiyat Ort.

200 Günlük Fiyat Ort.

52 Haftalık % Getiri

S&P500 52 Haf. % Getiri

Ortalama Hacim

F/K

PD/DD

FD/FAVÖK

418,35$ 

3,11 Trilyon$

468,35$

309,45$

439,15$

402,99$

%28,07

%22,67

18,92 Milyon

35,45

11,58

23,32

Minimum

421,37$
Maksimum

502,63$
Ortalama

600,00$

2023 yıl başından bu yana oluşan trend kanalı içerisindeki

hareketini sürdüren MSFT, Temmuz başında yükselen kanal üst

direncinden gelen kar satışlarının etkisiyle geri çekildi. Dünkü

seansta hissenin yükselen trend kanalının alt noktasından

destek bulunduğu görülüyor. Kısa vadeli ortalama ile yatay

trendin kesiştiği 430$ direnci üzerinde teknik görüntü

kuvvetlenecektir. 200 günlük üstel ortalamanın belirlediği 403$

altında zarar kes çalıştırmak kaydıyla, 450$ ve 467$ dirençleri

hedeflenebilir.

Microsoft Corp. Windows işletim sistemleri, Office yazılımları,

Xbox oyun konsolu gibi ürünlerin yanında yapay zeka

konusunda yatırımlar yapan bir teknoloji şirketidir.

Şirket 30 Temmuz’da yayınlanan mali 4.çeyrek sonuçlarında

%15 artışla 64,7 milyar$ hasılat ve %10 artışla hisse başına

2,95$ kazanç açıkladı.

Şirket son zamanlarda, sunduğu her hizmete yapay zeka

teknolojisini entegre etmeye çabalıyor. Şirketin CFO'su,

neredeyse tamamı bulut ve yapay zeka ile ilişkili harcamalara

dayanan yüksek yatırım harcamaların, önümüzdeki 15 yıl

boyunca ciddi bir gelir kaynağı haline geleceğini belirtti.

4. çeyrekte şirketin “Kurumsal Office Ürünleri ve Bulut

Hizmetleri” satışları, Office 365 ticari satışlarında görülen %13

büyümenin etkisiyle 12% arttı. “Bireysel Office ve Bulut

Hizmeti” satışları %3 büyürken, Microsoft 365’ın tüketici grubu

abone sayısı 82,5 milyona yükseldi. LinkedIn hasılatıysa %10

büyüdü. Bu performans kırılımlarının etkisiyle “Üretkenlik ve İş

Akışı” segmenti hasılatı %11 artışla 20,3 milyar$’a erişti.

Bulut segmentinde, Azure ve diğer bulut hizmetlerindeki

%29’lik büyümenin katkısıyla %21 artışla 28,5 milyar$ hasılat

elde edildi. Azure AI’nın veri ve analitik hizmetlerini kullanan

müşteri sayısı yaklaşık yıldan yıla %50 arttı. Accenture ve

Kroger gibi kurumsal müşterilere hizmet sunan Microsoft’ın,

yeni nesil üretken veri platformu Microsoft Fabric’in ücretli

abone sayısı, çeyreklik bazda %20 artışla 14 bine ulaştı.

Windows işletim sistemi satışları %7, arama motoru ve reklam

hasılatı %11 artış gösterdi. Activision’un satın alımının hasılata

%58’lık katkısıyla Xbox içerik ve hizmet hasılatı %61 büyüdü.

Buna karşın konsol satışlarındaki döngüsellik nedeniyle

elektronik alet alanında %11 hasılat kaybı yaşandığı görülüyor.

Şirket yönetimi 2025 mali yılını, 2024’e kıyasla çift haneli hasılat

ve faaliyet karı büyümesi ile tamamlamayı bekliyor. Microsoft

platformlarına yönelik uzun vadeli müşteri taahhütlerinin

tutarlı hasılat büyümesi sağlaması bekleniyor.
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